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LIDERZY INNOWACJI10

P
rzez la ta zdo by li śmy do świad cze -
nie we współ pra cy z du ży mi flo ta -
mi (co naj mniej 1000 po jaz dów),

dba jąc o za do wo le nie na szych part ne -
rów biz ne so wych oraz z po wo dze niem
kon tro lu jąc ry zy ko ubez pie cze nio we.

Jed no cze śnie przez ostat nie la ta
ob ser wo wa li śmy wzmo żo ne za po trze -
bo wa nie klien tów na ofer ty dla ma -
łych i śred nich flot, speł nia ją ce kil ka
pod sta wo wych wa run ków: ofer ta
przy go to wy wa na w cza sie rze czy wi -
stym, cha rak te ry zu ją ca się kon ku ren -
cyj ny mi staw ka mi, atrak cyj ną
ochro ną oraz efek tyw nym i przej rzy -
stym pro ce sem li kwi da cji szkód.

Ana li za za py tań 

od ma łych i śred nich

Jed ną z naj waż niej szych war to ści
stra te gii na szej fir my jest two rze nie
uży tecz nych i war to ścio wych pro duk -
tów dla na szych part ne rów biz ne so -
wych i ich klien tów. Je ste śmy
prze ko na ni, że ubez pie cze nia ma ją
sens tyl ko wte dy, gdy ge ne ru ją war -
tość dla wszyst kich in te re sa riu szy.
Wy ma ga to do bre go zro zu mie nia łań -
cu cha war to ści na szych part ne rów

biz ne so wych, a tak że praw dzi wej
umie jęt no ści sta wia nia so bie wy zwań
i by cia in no wa cyj nym.

Przez ostat nie mie sią ce ana li zo wa -
li śmy za py ta nia otrzy my wa ne od po -
sia da czy ma łych i śred nich flot oraz
obec ną ofer tę do stęp ną na ryn ku. Na -
szym ce lem by ło zbu do wa nie roz wią -
za nia, któ re bę dzie kom pi la cją
naj lep szych roz wią zań obec nych już
na ryn ku, wzbo ga co nych o ele men ty

do da ne przez So cie te Ge ne ra le In su -
ran ce Pol ska. Ma my świa do mość, że
na si kon ku ren ci za wie sza ją po przecz -
kę co raz wy żej. My sta ra my się ją
jesz cze nie co pod nieść. 

Pro gram Fle et4You

W re zul ta cie uda ło się przy go to -
wać ofer tę ubez pie cze nia ko mu ni ka -
cyj ne go (OC, AC, NNW, Zie lo na
Kar ta) i stwo rzyć pro gram ubez pie -
cze nio wy Fle et4Y ou, ofe ru ją cy:

● Ubez pie cze nie Au to Ca sco ty pu
„All risk” 

● Kom plek so wą ochro nę po jaz dów
i kie row ców, umoż li wia ją cą roz wój biz -
ne su bez nie spo dzie wa nych kosz tów,

● Do stęp do sie ci re ko men do wa -
nych warsz ta tów lub moż li wość wy -
bo ru warsz ta tu przez klien ta,

● Ochro nę ba ga żu i klu czy ków
przed kra dzie żą bez do dat ko wych
kosz tów, 

● Moż li wość ubez pie cze nia do dat -
ko we go wy po sa że nia za do dat ko wą
skład ką,

● Moż li wość wy pła ty od szko do -
wa nia dla kie row cy w przy pad ku 
ob ra żeń, uszczerb ku na zdro wiu 
lub śmier ci po wsta łej w wy ni ku 
wy pad ku,

● Po kry cie kosz tów, le cze nia, re ha -
bi li ta cji oraz świad cze nia z ty tu łu zła -
ma nia oraz opa rze nia,

● Wy pła tę dzien nych świad czeń
w przy pad ku nie zdol no ści do pra cy.

W przy pad ku za in te re so wa nia
przy stą pie niem do pro gra mu ist nie je
rów nież moż li wość sko rzy sta nia z as -
si stan ce ofe ro wa ne go przez agen ta,
z któ rym roz po czę li śmy współ pra cę
w ra mach pro gra mu ofe ro wa ne go
wła ści cie lom flot po jaz dów. 

Do na sze go pro gra mu za pra sza my
klien tów po sia da ją cych flo tę:

● mi ni mum 10 po jaz dów
● po jaz dów do 3,5 to ny, a w przy -

pad ku sa mo cho dów elek trycz nych
do 4,25 to ny.

Gwa ran tu je my:
● Nie zmien ność skład ki przez

12 mie się cy
● Brak kon sump cji su my ubez pie -

cze nia
● Ela stycz ne po dej ście do ce ny,

z atrak cyj ną staw ką dla bez piecz nie
jeż dżą cych kie row ców.

Za chę ca my do kon tak tu z na mi
w ce lu na wią za nia współ pra cy. Wie rzy -
my w dłu go ter mi no we part ner stwo,
umie jęt ność słu cha nia, pro ak tyw ność
i wza jem ny sza cu nek. To nasz znak
fir mo wy i sto ją za tym świet ne ze spo ły,
po dej mu ją ce naj trud niej sze wy zwa nia.

Mał go rza ta 
Alek san dro wicz -Szmu li kow ska

dy rek tor ds. roz wo ju biz ne su

m.alek san dro wicz

@so cie te ge ne ra le -in su ran ce.pl

W połowie września Societe Generale Insurance Polska wprowadziło do swojej oferty

program adresowany do małych i średnich flot samochodów. Naszym klientom

przedstawiamy atrakcyjne ubezpieczenie komunikacyjne, przygotowane w czasie

rzeczywistym, wsparte przez efektywny proces likwidacyjny.

Przez ostatnie lata obserwowaliśmy

wzmożone zapotrzebowanie klientów 

na oferty dla małych i średnich flot,

spełniające kilka podstawowych warunków:

oferta przygotowywana w czasie

rzeczywistym, charakteryzująca się

konkurencyjnymi stawkami, 

atrakcyjną ochroną oraz efektywnym 

i przejrzystym procesem likwidacji szkód.

UBEZPIECZENIA DLA FLOT

Podnosimy poprzeczkę wysoko zawieszoną 


